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CAPÍTULO 1
LAS MICROFINANZAS EN MÉXICO: CONTEXTO, RETOS E IMPACTO

1
 LAS INSTITUCIONES DE MICROFINANZAS EN MÉXICO

 1, ES DECIR, SON 

CRÉDITO PUEDA UTILIZARSE PARA COMPRA DE INSUMOS O IMPLEMENTOS, LOS PRODUCTOS 

 

-
-

DISTRIBUCIÓN POR TAMAÑO DE INSTITUCIÓN (CARTERA)
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ES EL NÚMERO DE PERSONAS ATENDIDAS POR PROMOTOR U OFICIAL DE CRÉDITO, EN MÉXICO 
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 RESULTADOS DEL SECTOR 

4, DE 

-

5 Además 

CRECIMIENTO DE LAS INSTITUCIONES

 

El mercado de las instituciones asociadas a ProDesarrollo se encuentra concentrado, como se 

4
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DISTRIBUCIÓN DEL MERCADO POR CLIENTES DE CRÉDITO
 

DISTRIBUCIÓN DEL MERCADO POR CLIENTES DE CRÉDITO
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-
ciones asociadas y no asociadas a ProDesarrollo, con una mayor concentración en los estados del 

 están ubicados 
  



ESTADO 
 INSTITUCIONES  SUCURSALES MUNICIPIOS DE COBERTURA POR MUNICIPIO POR CADA

 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

PRESENCIA DE LAS INSTITUCIONES DE MICROFINANZAS

9

-
les y los principales centros urbanos, mientras que en otras entidades del país hay un menor 

entidades del país que tienen escasa presencia y cobertura, sobre todo en los estados del 

-
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 CONTEXTO DE LAS MICROFINANZAS EN MÉXICO

ATIENDEN A DIFERENTES SEGMENTOS DE LA POBLACIÓN CON DISTINTOS 

CLARO DE LAS FINANZAS EN EL PAÍS, SOBRE TODO EN EL CASO DE LAS PO-

PUEDE REALIZARLA CASI CUALQUIER TIPO DE ORGANIZACIÓN LEGALMENTE 

NO EXISTE UN PADRÓN COMPLETO POR TIPO DE INSTITUCIONES, SE RE-

-

-
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DAD DE SOFOMES AUTORIZADAS NO REGULADAS, CUÁNTAS DE ELLAS ES-

-
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NINGUNO DE LOS CASOS SE CONOCE A CIENCIA CIERTA EL TAMAÑO DE LAS 



CARACTERÍSTICAS
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 Sociedad mercantil cuyos titulares lo son en virtud de una 

acciones pueden diferenciarse entre sí por su distinto valor nominal 

 Servicios financieros, principalmente captación de ahorros y 

 
ayuda mutua formadas por personas que comparten un vínculo co-
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-

 Sociedades anónimas constituidas y que operen conforme a 

-
rrollo de actividades productivas del sector rural, a favor de personas 

 
-

 Las SOFOMES son sociedades anónimas que, en sus estatu-

-

-

 11: Son 
aquellas que mantienen vínculos patrimoniales con instituciones de 
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PRINCIPALES INSTITUCIONES FINANCIERAS:

DISTRIBUCIÓN POR TIPO DE INSTITUCIONES

poblacional) la dificultad aparece cuando se quieren diferenciar los productos y servicios, ya que 
una parte considerable de los servicios financieros ofrecidos a la población de escasos recursos (de 

-
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 RESIGNIFICANDO LAS MICROFINANZAS
EL PRESENTE ARTÍCULO TIENE LA INTENCIÓN DE COMPLEMENTAR EL INFORME FINANCIERO 

-
-

 

 

 

            FINANCIERA

 

Es importante destacar que este artículo nació a partir de la idea de pre-

de las y los microempresarios, quienes nos brindaron elementos que nos permitieron identificar un  

… “VER TANTA POBREZA EN TODOS LADOS  ME HACE PENSAR QUE DIOS NO ES RICO;  
DA LA APARIENCIA DE SERLO,  PERO SOSPECHO QUE TIENE DIFICULTADES FINANCIERAS”...
 LOS MISERABLES, 

-



14 IRMA ARRIAGADA,  
“DIMENSIONES DE LA POBREZA 

-

-
CIENCIA CON RESPECTO A LA IMPORTANCIA DE LAS MICROFINANZAS PARA ERRADICAR LA 
POBREZA … AECID.

per se
14 debe 

-

para hacer y entender), la posibilidad para participar socialmente y con ello construir redes sociales 

-
-

“HACE FALTA MÁS QUE MICROCRÉDITO PARA LOGRAR IGUALDAD SO-

NO TIENEN SATISFECHAS SUS NECESIDADES BÁSICAS, TIENEN A SUS 

transversales de los sectores en este campo, resulta imposible e insoste-

TENER DINERO ES EL RESULTADO 

PETER BAUER

-

-



“… CASI TODOS TENEMOS IDEAS  PARA QUE UN NEGOCIO FUNCIONE PERO NECESITAMOS 

JOSÉ ALBERTO LÓPEZ POLO, MICROEMPRESARIO DE MISANTLA, VERACRUZ 

Se trata de una actividad de subsistencia, que se lleva a cabo por falta de opciones, no de lo que 

este tipo de iniciativas representa una ventana de oportunidad, que de ser correctamente aprove-

-

CONSTANTINA FELIZA GARCÍA, MICROEMPRESARIA OAXAQUEÑA 

de corrección del proceso de discriminación histórica del sistema finan-

-

 
“AUNQUE LOS ESTUDIOS MUESTRAN QUE LAS MICROFINANZAS PUEDEN 

CUARTA CONFERENCIA MUNDIAL SOBRE LA MUJER DE LAS NACIONES UNIDAS

-

-



MICROEMPRESARIA VERACRUZANA 

-

sectores, o bien si la institución microfinanciera tiene como misión el cumplimiento de este fin (lo 
-

sin más disquisiciones y para el caso, se refiere a la capacidad de tener el control sobre los bienes, 
15

(considerando que la mayoría de ellas soportan sobre sus hombros el tra-

Otro elemento que merece atención y cuidado, y que está estrechamente 

-

“ME CAMBIE DE EMPRESA (MICROFINANCIERA) PORQUE ERA UN PROBLEMA QUE FUÉRAMOS 

JOSÉ ALBERTO LÓPEZ POLO, MICREMPRESARIO DE MISANTLA, VERACRUZ

15



WWW.ACCION.ORG/ABOUT_OUR_HISTORY_S.ASP

Los servicios financieros para sectores históricamente excluidos por el sistema financiero formal re-

-
-
-

Es como si este sector ahora pudiese satisfacer los requerimientos de la 

SIN EMBARGO, “NO ES DEL MUNDO FINANCIERO QUE SURGEN 

DE DOS DÉCADAS DE OPERACIÓN, COMENZARON A FORMAR PARTE 

DE MICROCRÉDITO SE ENCUENTREN TOTALMENTE INTEGRADAS EN LOS MERCADOS 

JANSSON, 2001:109

SE TERMINA DE PAGAR, PARECE QUE ESTABA UN POCO BUROCRATIZADO EL SISTEMA 

MIGUEL TRINIDAD CUEVAS, MICROEMPRESARIO SINALOENSE 

-
cipios de protección al cliente por parte de las microfinancieras, es decir, consulta a  centrales de 



-

LEOBARDO JIMÉNEZ VÁZQUEZ, MICROEMPRESARIO, NAOLINCO, VERACRUZ

-

que en su forma más pura no implican ayuda financiera externa ni tampoco 

100 LIBRAS, TIENE UN PROBLEMA, PERO SI UNO LE DEBE UN MILLÓN, 

raya en la autocomplacencia—, por decir lo menos, poco favor le hace a la 

-

-

-

JOSÉ ALBERTO LÓPEZ POLO, MICROEMPRESARIO DE MISANTLA, VERACRUZ

La evidencia anterior, no solo raya en un posición minimalista casi conformista, sino que no pone de 

-



-

-

-
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  Desarrollar 

-

-

 

-
-
-

-
ridad social, la mayoría de las instituciones de microfinancieras tienden a enfocar su atención en 

que son percibidas y tratadas en sus comunidades, pero los niveles de empoderamiento individual 

-



“SER RICOS - RÍE- NOSOTROS LO ÚNICO QUE QUEREMOS ES SALIR ADELANTE 
MIGUEL TRINIDAD CUEVAS, MICROEMPRESARIO DE SINALOA

“¿SER RICO, PARA QUÉ?, SI UNO NO PUEDE COMER MÁS DE LO QUE COME, SACANDO A MI 
JOSÉ ALBERTO LÓPEZ POLO, MICROEMPRESARIO DE MISANTLA, VERACRUZ

MICROEMPRESARIA DE VERACRUZ

  Para lo anterior es impor-

 -
-

¿POR QUÉ NO HACERLO?
CONCLUSIONES

-

-

-
lucrados en las prácticas, en la toma las decisiones y del sentido que ellos le impriman a esas 

-

-
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-

 ESTRUCTURA DE PRECIOS EN MICROFINANZAS, 
¿POR QUÉ LAS INSTITUCIONES DE MICROFINANZAS EN MÉXICO 
COBRAN LAS TASAS DE INTERÉS QUE COBRAN?

UNO DE LOS DEBATES MÁS DISCUTIDOS EN LA INDUSTRIA DE LAS MICROFINANZAS ES EL 

ESTE DEBATE, PARTICULARMENTE PARA EL CASO DE MÉXICO, SE ELABORÓ UN ANÁLISIS CON 
16  

EL ANÁLISIS SE REALIZA CON LA INFORMACIÓN COMPILADA POR THE MICROFINANCE EX-
-

WWW.THEMIX.ORG 

-

PROMEDIO DE RENDIMIENTO SOBRE PORTAFOLIO
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CIONES, ¿QUÉ EXPLICA ESAS DIFERENCIAS?
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-
nalmente la utilidad neta como el resultado que esperan los inversionistas o accionistas por haber arries-
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diticio como proporción del portafolio, se encuentra que, a mayores provisiones, la tasa de rendi-
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Ahora que se ha establecido cuáles son las variables que mayor inciden en el rendimiento, podemos 

FINCA MONTO PROMEDIO DE PRÉSTAMO
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CON LA FINALIDAD DE UBICAR EL CASO MEXICANO EN EL CONTEXTO LATINOAMERICANO, SE 
-

ANTERIORMENTE:
 
SALDO PROMEDIO DE PRÉSTAMO POR ACREDITADO

PRÉSTAMO PROMEDIO ENTRE PIB PER CÁPITA
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CONCLUSIONES

-

-

y sacrificar el alcance en la población más pobre? ¿Se debería colocar más dinero afectando la 

-

-
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6 
 CONCLUSIONES

LOS RESULTADOS DE LAS INSTITUCIONES QUE OPERARON CON METODOLOGÍAS GRUPALES 

-

-

La crisis no frenó el crecimiento del mercado, solo afectó al disminuir el ritmo de crecimiento de los 

La restricción del fondeo por parte de las instituciones comerciales, se dio como se esperaba, pro-
vocando así que las instituciones acudieran a fuentes alternativas, como los fondeos de banca de 

Los  niveles de apalancamiento no tuvieron  cambios bruscos  en  uno u otro sentido,  además de 
presentar niveles menores a los de las demás instituciones formales del sistema financiero, lo que 
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cios de Microsol, Siempre Creciendo, SolFi, Solución Asea, Soluciones Reales del 
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ALSOL, AMEXTRA, ATEMEXPA, CAME, CompartamosBanco, Conserva, Credi Equi-
pos, Crediavance, Despacho Amador, Espacios Alternativos, EurekaSoli, Financiera 
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ESCALA: PEQUEÑA
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Amador, Emprendesarial, Espacios Alternativos, EurekaSoli, FISUR, Grameen Trust 
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Todos los datos son medianas
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Gastos de personal
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Gastos operacionales 
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Ahorradores voluntarios 
por personal            
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Cobertura de cartera 

Activos liquidos no productivos
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Todos los datos son medianas  
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 NORTE CENTRO  SUR MÉXICO 
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 PRINCIPALES ESTADÍSTICOS     
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 DEFINICIONES DE INDICADORES  
  

DATOS MACROECONÓMICOS  

DESEMPEÑO FINANCIERO  
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EFICIENCIA  

CALIDAD DE CARTERA  

ESTRUCTURA DE FINANCIAMIENTO  



 INSTITUCIONES MEXICANAS PARTICIPANTES  
  
SIGLAS NOMBRE AÑO

COCDEP Consultoría y Capacitación para el Desarrollo Productivo, 
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